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GenerationenBeratung -

Update

»Wer aufhort, besser zu werden, hat aufgehort, gut zu sein.“ (Philip Rosenthal)

Aktualisieren und Vertiefen Sie an diesem Seminartag |hr Wissen rund um die
GenerationenBeratung. Mit Hilfe von beispielhaften Kundenkonstellationen wiederholen
wir bekannte Vertriebskonzepte und zeigen neue Moglichkeiten zur Integration von
Versicherungslosungen in der Nachlassplanung auf.

Ganz nebenbei lernen Sie durch den gemeinsamen Austausch mit anderen Seminarteil-
nehmern unterschiedliche Beratungsansatze kennen.

Ziele

= Bisher erworbenes Fachwissen und vertriebliche
Umsetzungsmoglichkeiten werden aufgefrischt.

= Neue Vertriebsimpulse in die Beratung integrieren

= Konstruktiver Austausch innerhalb des Teilnehmer-
kreises

Inhalte

= Grundwissen Wiederholungsibungen zum Erbrecht
und zur Erbschaftsteuer

= Kenntnisse Uber Versicherungslésungen in der
Nachlassplanung wiederholen und erweitern

= DerVermdgenswert Immobilie in der Generationen-
Beratung

= Betriebliches Nachfolgemanagement als Ansprache-
moglichkeit

= Steuerbeginstigte Vermdgensibertragung

Daver
1Tag

Teilnehmer
Mindestens 8, maximal 12

Veranstaltungsort
Winzerhof, Rauenberg

Seminargebihr
Die Kosten fur Seminardurchfihrung und Verpflegung

Ubernimmt die Bankenkooperation.

Trainerin
Verena Schmitt
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